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(二 )联系方式

报名联





(2)开拓、维护市场渠道,建立与社区、老干局、离退休

办等机构的关系,组织市场活动,完成销售目标。

(3)拟定项目标准说辞,策划及管理销售物料。

(4)进行行业竞品机构的调研。

(5)制定、实施市场岗前和岗位培训计划,定期测评。

(6)梳理并建立销售、营销、策划标准化流程和体系。

(7)办理新住户入住手续,签订入住协议等。

(8)保持住户/家属沟通,随时掌握动态 ;及时解决住户/

家属诉求,处理投诉。
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